
  
CURSO A NOVA LEI DE LICITAÇÕES, O PREGÃO ELETRÔNICA EXCLUSIVO PARA FORNECEDORES COM 
SIMULAÇÕES PRÁTICAS NO SISTEMA COMPRAS.GOV. 
 

 

 

 

 

 

APRESENTAÇÃO 
 
 
 
Depois de vários projetos e de décadas de tramitações, o último projeto da nova Lei de Licitações (PL nº 
4.253/2020) foi sancionado pelo Presidente da República. Agora já é realidade, temos um novo regime de 
contratações públicas que substituirá a Lei nº 8.666/1993, a Lei do Pregão e vários dispositivos do RDC.  
 

E ainda, foi publicada a instrução normativa 73/2022 que trata dentre outros assuntos, o pregão eletrônico 
da nova lei de licitações, são diversas inovações tanto jurídicas quanto de aplicabilidade práticas que 
abordaremos neste treinamento 
 
O ponto focal deste curso, é o enfoque técnico-prático, ou seja, nada obstante os ensinamentos doutrinários 
essenciais para o entendimento de uma matéria de tamanha sutileza, mas a apresentação do presente 
treinamento tem a apresentação em linguagem simples e objetiva, o mesmo é realizado segundo 
metodologia que privilegia a aplicação prática para os alunos através de painéis de debates, verificação de 
casos práticos, SIMULAÇÕES DE SESSÃO PUBLICA, possibilitando aos participantes o conhecimento das 
minúcias que poderão ser vivenciadas no dia a dia dos agentes públicos condutores dos certames. 
 

OBJETIVO 
 
Capacitar as empresas a participarem de licitações nas diversas modalidades, sobretudo na modalidade 
de pregão na forma Eletrônica, considerada pelo governo como a mais eficiente e que vem sendo cada 
vez mais utilizada para compras de bens e serviços pelas entidades públicas. 

 
A QUEM SE DESTINA 

 
Todo e qualquer interessado em se capacitar e aprimorar seus conhecimentos para negócios com o 
governo, o maior comprador do país, também aos dirigentes, sócios, funcionários, estagiários, 
trainees, representantes, advogados, contadores, administradores, consultores empresariais, e etc que 
atuam no setor privado e desejam ampliar sua área de atuação e consequentemente aumentarem seu 
faturamento. 

 

AO FINAL DESTE CURSO OS ALUNOS SAIRÃO CAPAZES DE ENTENDER E APLICAR 
AS SEGUINTES RESPOSTAS AOS QUESTIONAMENTOS: 

Como vender para governo? Onde vender? O que vender? Que tipos de produtos ou serviços são os 
mais vendidos? Quando o órgão público pode comprar sem licitação? Os preços podem ser 
reajustados? O que é preciso para participar de uma licitação? O governo paga? atrasa?..se isto 
acontecer, o que fazer? Quais os benefícios para micro e pequenas empresas? Como ficar sabendo das 
licitações em todo o país? 

 



 

 

 

 
 
 
PALESTRANTE 
 
Saulo David 
Agente Público Federal, Gestor Público,  pós graduado em Licitações e Contratos, Pós graduado 
em Gestão Pública, Trabalha com Licitações há mais de 15 anos, atuando como Membro de 
Comissão Permanente de Licitações, Presidente de Comissão Permanente de Licitações, 
Pregoeiro Oficial, Membro de Comissão Especial de Licitação, Gestor de Contratos e Fiscal de 
contratos, consultor empresarial na seara de contratações públicas e instrutor em diversos 
cursos de licitações e contratos administrativos, desenvolvendo as seguintes atividades como 
Agente Público:   Elaboração de pesquisa de preço , Elaboração dos editais, Termo de Referência, 
condutor de grandes certames, atuando ainda na formalização e renovação de contratos 
administrativos, revisão, reajuste e repactuação de preço em contratos administrativos, 
formalização e gestão em atas de registros de preços, processos de aplicação de penalidades, 
atuando ainda nas funções de chefe da sessão/unidade de contratos do hospital Federal da 
Universidade Federal do Vale do São Francisco, como presidente do comitê regimental de 
contratos. Atualmente exerce a função de chefe do setor/unidade de contratações diretas 
exercendo atividades de coordenador de dispensa de licitação, cotação eletrônica, 
inexigibilidade de licitação, adesão à ata de registro de preço, pregoeiro e presidente da 
comissão permanente de licitação e presidente da comissão especial de licitação. Atuando na 
seara de contratações públicas como Consultor Empresarial:  Coleta e análise minudenciada 
em editais em todas as modalidades, Análise e preparação em documentos para certames; 
análise e preparação de toda a parte recursal e também desde simples questionamento do 
edital à impugnação do mesmo, cadastro de empresas em sites  provedores de licitações 
eletrônicas, participação em certames sagrando-se vencedor em licitações para diversas 
empresa privadas nos mais variados segmentos cujo montante ganho  gira na monta de mais 
de duzentos milhões de reais todas catalogadas. Atuando como Instrutor em diversos cursos 
de Licitações e Contratos no país, capacitando diversos pregoeiros, membros de comissões 
permanentes de licitações, ordenadores de despesas, gestores e fiscais de contratos 
administrativos e dezenas de consultores e profissionais em licitações.  
 
 

Curso carga: 08 horas. 
Valor da Hora Aula: R$ 699,00 
 
 

 

     CONTEUDO PROGRAMÁTICO 
 



CONSIDERAÇÕES GERAIS: Por que ainda tem saído processos na Lei 8.666? período da 
ultratividade normativa. O que acontece com os contratos celebrados nos dois primeiros anos de 
vigência da Nova Lei? Considerações gerais e comparação sucinta com as Leis nºs 8.666/1993, 
10.520/2020 e 12.462/2011. Âmbito de aplicação. Edição de atos normativos para 
regulamentação da Nova Lei.  
 
PRINCIPAIS ALTERAÇÕES DA NOVA LEI DE LICITAÇÕES QUE IMPACTARÃO OS FORNECEDORES: 
Qual o prazo de pagamento da nova lei de licitações? Se a administração não efetuar o 
pagamento, em quantos dias o fornecedor pode rescindir o contrato? Usando o sistema de 
registro de preço, o órgão é obrigado a indicar um quantitativo mínimo a ser pedido? Qual o 
novo prazo de vigência da ata de registro de preços? Poderá haver realinhamento de preços 
em uma ata da nova lei de licitações? Quais são as penalidades que o fornecedor poderá sofrer 
se descumprir o contrato? 
 
 

DAS MODALIDADES DE LICITAÇÃO: Pregão, Concorrência, Concurso; Leilão, Diálogo competitivo-
novidade, o rito procedimental do pregão e da concorrência, A novidade da inversão das fases, Modos 
de Disputa aberto, fechado, aberto e fechado. Orçamento Estimado e Sigiloso. 
 
 
O EDITAL DE LICITAÇÃO E SUAS PECULIARIDADES: Prazos de publicidades, meios de publicidades como 
Portal nacional de contratações públicas ( PNCP), Como analisar um edital de licitação. 
 
HABILITAÇÃO: Habilitação - Principais documentos, Habilitação Jurídica, Regularidade Fiscal e 
Trabalhista, Qualificação Econômica Financeira, Qualificação Técnica, Atestado de Capacidade Técnica,  
Novo formato de apresentação dos documentos de habilitação. 
 
 
 
A FASE EXTERNA: Critérios de julgamento, menor preço, maior desconto, apresentação das propostas, 
Julgamento e a (In) Exequibilidade das Propostas, possibilidade de diligencia, Direito de Preferência 
das MEs/EPPs. 
 
O SISTEMA DE REGISTRO DE PREÇOS E SUAS PRINCIPAIS ALTERAÇÕES: Prazo de vigência da ata de 
registro de preços, cautelas ao participar das licitações com sistema de registro de preços 
 
 
 
DO PREGÃO E CONCORRENCIA ELETRÔNICA DA INSTRUÇÃO NORMATIVA 73/2022 

 
Paralelo entre o pregão do decreto 10.024/2019 e o pregão da IN 73/2022 

 
Objeto e âmbito de aplicação: Os critérios de julgamentos menor preço e maior desconto utilizados 
na instrução normativa, os órgãos que deverão observar as regras desta instrução normativa. 
 
 
Definições: O lance intermediário e suas nuances no pregão eletrônico 
 
Forma de realização: O processamento do pregão eletrônico, a ênfase dada pela nova lei de licitações 
às licitações eletrônicas, o uso dos portais de compras, um órgão pode utilizar dois sistemas de 
compras? Quem é obrigado utilizar o compras.gov ( comprasnet). 
 
 
 
 
Orçamento estimado sigiloso: Possibilidade ou não de realizar o pregão com o orçamento sigiloso, 
entendimento do TCU, dicas e orientações práticas. 



 
Do licitante: Principais novidades voltadas para o fornecedor, cautelas na participação do pregão 
eletrônico, formas de apresentação da proposta de preço,  cuidados na análise dos editais de pregões 
eletrônicos, o uso do robô ( software de lances), dicas, orientações e cautelas no uso do robô 
 
 
Software de lances ( robô): Jurisprudência do TCU sobre o robô, o que precisamos saber sobre o 
software, o robô gratuito e o robô pago, vantagens e desvantagens no uso do robô. 
 
Início da fase competitiva: Detalhamento da fase competitiva, atuações do pregoeiro durante à fase 
da disputa de lances, o que o fornecedor precisa saber sobre esta fase, a possibilidade de o próprio 
fornecedor excluir o seu lance durante esta fase, dicas e orientações na exclusão dos lances, cautelas 
por parte do pregoeiro durante a exclusão de algum lance. 
 
Modo de disputa aberto: Passo a passo detalhado desta modelagem de disputa, interpretações dos 
sistemas de compras sobre a respectiva modelagem de disputa, possibilidade de reinicio da etapa de 
lances. 
Modo de disputa aberto e fechado: Passo a passo detalhado desta modelagem de disputa, dicas 
estratégicas de ouro para os fornecedores nesta modelagem, interpretações dos sistemas de compras 
na convocação dos fornecedores quando não houver o quórum mínimo de fornecedores. 
 
Modo de disputa fechado e aberto: Novidades no pregão eletrônico sobre a respectiva modelagem, o 
uso no pregão presencial da modelagem, nuances na convocação dos fornecedores quando não houver 
o quórum mínimo de fornecedores, possibilidade de reinicio da etapa de lances. 
Desconexão do sistema na etapa de lances: Cautelas, dicas e orientações. 
 
Critérios de desempate: Novidades no critério de desempate, comparativos com o pregão do decreto 
10.024/2019. 
 
Parâmetros para exequibilidade das propostas: Principais jurisprudências do TCU sobre o assunto de 
inexequibilidade das propostas, indícios de exequibilidade quando da contratação de obras, bens e 
serviços gerais, orientações e boas práticas nesta fase na fase de diligencia.  
 
 
Da intenção de recorrer e a fase recursal: A novidade da estipulação do prazo de intenção do recurso, 
o fim, em partes,  da celeuma dos pressupostos de admissibilidade conforme acórdão 2488/2020 do 
TCU no ato da intenção do recurso, momento da apresentação das razões do recurso no pregão na 
fase invertida ou não, dicas e cautelas. 
 
Adjudicação objeto e homologação: Novidades de tais institutos no pregão. 
 
 
 
DO SISTEMA COMPRAS.GOV/COMPRASNET 
 

 
Visão Fornecedor 
Consulta a pregões agendados, em andamento; e realizados=> Consulta às atas dos pregões=> Aviso 
de licitação=>Captação/Coleta de editais=> Consulta de vigência de ata de registro de preço=> 
Cotação eletrônica=>   Envio,  consulta,  alteração  e  exclusão  de  propostas=>Visualização de 
impugnações, esclarecimentos e avisos=>Etapa de lances=>Robô de lances, exclusão do lance, 
Procedimentos e negociações   no   pregão   eletrônico=>   Acompanhamento   de  aceitação,   
habilitação e  admissibilidade=> Registro da intenção de recurso. => Encerramento da sessão pública 
e consulta à Ata => Recursos e contrarrazões – Acompanhamento => Visualização das telas ambiente 
pregoeiro e fornecedor 
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